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Der vba-Versicherungsservice
zeigt Wirkung

Mit dem Versicherungsservice bietet der vba den Heimen Unterstitzung in
Versicherungsfragen an. Unterdessen sind dem vba-Versicherungsservice 18 Heime
beigetreten. Die trees AG hat damit begonnen, die Portefeuilles der angeschlossenen
Betriebe zu analysieren und neue Lésungen vorzuschlagen.

Interview mit Hans-Peter Meichtry, Heimleiter Altersheim Buren an der Aare
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Originaltext aus der vba-Zytig 2/2000

Der vha-Versicherungsservice zeigt

Wirkung

Mit dem Versicherungsservice bietet der vba den Heimen Unterstiitzung in Versiche-
rungsfragen an. Unterdessen sind dem vba-Versicherungsservice 18 Heime beigetre-
ten. Unser Partner, die Trees AG, hat damit begonnen, die Portefevilles der ange-
schlossenen Betriebe zu analysieren und neve Losungen vorzuschlagen.

Hans-Peter Meichiry, Heimleiter im
Altersheim Biren, berichtet im
Cesprach mit Denise Maier von
der Firma Trees AG und Peter
Keller Uber seine Erfahrungen mit
der neuen leistung des vba.

Herr Meichtry, warum sind Sie dem vha-
Versicherungsservice beigetreten?

Ich bin kein Versicherungsfachmann
und seitdem der Versicherungsmarkt
liberalisiert wurde, ist dieser sehr
komplex und untbersichtlich gewor
den. Wir wollten uns von einer
Fachperson beraten lassen, und da
wir unsere Dossiers bereits zweimal
von der Firma Trees Uberprifen
liessen, lag unser Entscheid auf der

Hand.

Und, hat sich die Beratung gelohnt?

Ja ganz klar. Die Prémien konnten
um etwa 50 % gesenkt werden

(ohne UVG), was bei unserer
Heimgrosse eine Einsparung von
ungeféhr 10 000 Franken pro Jahr
bringt. Zudem konnte der leistungs-
umfang erweitert und verbessert
werden. Dazu kommt die Entla-
stung in administrativer Hinsicht,
weil unsere Versicherungsdossiers
nun von der Firma Trees betreut
und verwaltet werden. Zudem ist
die Berotung ja gratis, sie wird
Uber die Courtagen der Versicherer
finanziert. Wird nicht die volle
Courtage verbraucht, fliesst der
Restbetrag noch an das Heim
zuriick. Also ich finde, dass den
Heimen mit diesem Modell schon
ein grosser Mehrnutzen entsteht.

Kénnen Sie uns kurz den Ablauf der Beratung
schildern?

Wir haben mit Frau Maier von der
Firma Trees abgesprochen, bei
welchen Gesellschaften Offerten
eingeholt werden sollen. Trees hat
einheitliche Kriterien aufgestellt,
nach denen die Offerten verglichen
wurden. Es war schon erstaunlich,
wie stark die Angebote der Versi-
cherer fir die genau gleichen
Leistungen voneinander abwei-
chen, das hatte ich so nicht erwar-
tet. Dank dieser klaren und ver-
gleichbaren Ubersicht konnten wir
in der Heimkommission klar ent-
scheiden, bei welchen Gesellschaf-
ten wir die verschiedenen Versiche-

rungen abschliessen wollen. Die
Heimkommission hat diese iber-
sichtliche Entscheidungsgrundlage
sehr geschatzt.

Gab es Probleme mit Versicherungsagenturen
vor Ort?

Die ganze Sache wurde nicht an
die grosse Glocke gehdngt und
die Versicherer wissen natirlich
auch, dass der Markt zur Zeit sehr
dynamisch ist. Wir hatten jedenfalls
keine Probleme beim Wechsel von
Gesellschaften.

Haben Sie auch negative Erfohrungen
gemacht?

Ich wiisste nichts Negatives zur
berichten. Ganz im Gegenteil, wir
haben nun einen sauber geglieder-
ten Versicherungsordner der laufend
dem neuesten Stand angepasst
wird. Zudem kénnen wir bei Trees
jederzeit gratis Beratung beziehen
und erhalten regelmassig aufberei-
fete Informationen zu den verschie-
denen Versicherungen zugesandt.
Die Unabhangigkeit der Firma
Trees von einzelnen Versicherungen
ergab wirklich objekfive und neu-
trale Vergleiche. Ich kann das
Modell des vba-Versicherungsser-
vice anderen Heimen nur empfeh-
len.

Herr Meichtry, besten Dank fiir das Gespriich.
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